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SOBRE O

CURSO

Conheça a escola

Aurora Academy

Na Aurora Academy, você se pro�ssionaliza com 

os melhores professores da região. Nosso espaço

é amplo,  moderno,  e legante e  pensado para 

oferecer conforto e o melhor aprendizado para você.

Contamos com clínicas, salão, estética avançada 

e o nosso diferencial: um espaço gourmet exclusivo.

Tudo isso faz parte de uma infraestrutura completa, 

pensada para proporcionar uma experiência acolhedora 

e preparar você para uma nova carreira de sucesso.

’’

Venda não é dom. 

É técnica, percepção 

e condução.
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CURSO

F O R M A Ç A O D E V E N D E D O R E S D E A LTA P E R F O R M A N C E

A Formação de Vendedores de Alta Performance foi criada para desenvolver 

pro�ssionais preparados para atuar em vendas de forma estratégica, moderna e 

altamente persuasiva.

O treinamento reúne técnicas práticas utilizadas em negociações de alto 

impacto, vendas consultivas e processos comerciais de alta conversão.

Mais do que aprender a vender, o participante desenvolverá habilidades de:

• comunicação estratégica;

• inteligência emocional;

• leitura comportamental;

• construção de valor;

• condução de negociações;

• quebra de objeções;

• fechamento pro�ssional.

Carga horária: 10 horas

Especialista em vendas de alta conversão e negociações de alto impacto, Rodrigo Fiuza 

construiu uma carreira marcada por performance, liderança e resultados expressivos no 

mercado comercial e imobiliário.

Após viver 15 anos na Inglaterra, desenvolveu uma visão internacional de comunicação, 

comportamento humano e relacionamento comercial. No Brasil, tornou-se referência em 

operações de vendas de alta performance, atuando nas maiores empresas de Time Share 

e Multipropriedade do país.

Ao longo da carreira ocupou posições estratégicas como fechador, gerente, gestor e 

diretor nacional de vendas, sempre entre os maiores resultados comerciais das operações 

pelas quais passou.

No mercado imobiliário, liderou a estruturação comercial das incorporadoras Nook e 

Sinergy (AuroraUs), sendo responsável pela criação de um modelo inovador de vendas 

digitais que ultrapassou R$ 100 milhões em VGV através de negociações realizadas

totalmente online.

Hoje aplica toda sua experiência prática na formação de vendedores preparados para 

atuar com mais autoridade, persuasão e performance em qualquer mercado.

QUEBRA DE

OBJEÇÕES
NEGOCIAÇÃO

SEGURANÇA E

CONFIANÇA

PERFORMANCE

E PRODUTIVIDADE

FIDELIZAÇÃO E

ṔÓS-VENDA

O QUE VOCÊ VAI APRENDER?

MÓDULO 1:

Mentalidade e Posicionamento

Mentalidade do vendedor de alta performance;

Comportamento pro�ssional;

Posicionamento comercial;

Energia e percepção;

Construção de autoridade.

MÓDULO 2:

Conexão e Rapport

Como criar conexão rapidamente;

Rapport aplicado à venda;

Escuta ativa;

Leitura comportamental;

Comunicação estratégica.

MÓDULO 3:

Persuasão e Construção de Valor

Gatilhos mentais;

Linguagem persuasiva;

Percepção de valor;

Emoção na decisão de compra;

Diferenciação comercial.

MÓDULO 4:

Negociação e Objeções

Controle emocional;

Negociação inteligente;

Quebra de objeções;

Condução da conversa;

Segurança comercial,

MÓDULO 5:

Fechamento de Alta Performance

Técnicas de fechamento;

Condução da decisão;

Fechamento sem pressão;

Comunicação de autoridade;

Técnicas de conversão.

MÓDULO 6:

Pós-Venda e Fidelização

Relacionamento com clientes;

Pós-venda estratégico;

Geração de indicação;

Fidelização;

Construção de reputação.

DIFERENCIAL DO TREINAMENTO:

Este não é um curso motivacional.

É um treinamento prático e estratégico

criado com base em experiências reais de

vendas de alto impacto.

Durante o curso os participantes terão

acesso a:

• Exercícios práticos;

• Simulações;

• Estudos de caso;

• Técnicas modernas de vendas;

• Modelos de negociação;

• Aplicação prática imediata.

PARA QUEM É ESSE CURSO

Ideal para:

• Vendedores;

• Corretores;

• Empresários;

• Consultores;

• Closers;

• Representantes comerciais;

• Pro�ssionais de atendimento;

• Qualquer pessoa que queira evoluir em vendas.
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